
LA COMUNICAZIONE
FINALIZZATA ALLA
VENDITA DEL SERVIZIO

BUSINESS SKILLS



La comunicazione finalizzata alla vendita del servizio

DESCRIZIONE

Come impostare e gestire l’attività di vendita del servizio. Migliorare la gestione delle criticità e la capacità di
saper comunicare e ascoltare.

REFERENTI

DATE E PREZZI

ATTUALMENTE DISPONIBILE SOLO PER LA FORMAZIONE IN AZIENDA
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