
MEETINGS AND
NEGOTIATIONS - COME
GESTIRE UNA RIUNIONE
DI VENDITA DI SUCCESSO

BUSINESS SKILLS



Meetings and negotiations - come gestire una riunione di vendita di successo

DESCRIZIONE

Il corso - che si svolgerà in lingua inglese - intende fornire conoscenze e metodologie per gestire
propriamente una riunone di vendita. Si rivolge a responsabili uffici vendite, capi area, responsabili vendite
estero.

REFERENTI

DATE E PREZZI

ATTUALMENTE DISPONIBILE SOLO PER LA FORMAZIONE IN AZIENDA
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